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Société en commandite Gaz Métro
Rapport annuel au 30 septembre 2004, R-3556-2004

Suivi du rapport annuel 2003 (D-2004-112)

sur la méthode de normalisation des revenus avec contrepartie partielle

Dans la décision D-2004-112, a la page 10, la Régie de I'énergie demandait a SCGM de faire

rapport sur la méthode de normalisation :

« Compte tenu de 'ampleur des variations pouvant survenir entre la prévision et la
réalisation des interruptions et de son impact sur le compte de normalisation de la
température, il est opportun, a la lumiére des résultats du dernier exercice, de suivre de
pres l'établissement de la contrepartie de la normalisation des revenus de fin d’année.
Cet examen devra porter, entre autres, sur la possibilité de mesurer les variations des
revenus de fin dannée afttribuables a la température distinctement de celles
attribuables a la demande. A cet effet, la Régie demande @ SCGM de lui présenter une

analyse détaillée des résultats lors du dépbt du rapport annuel 2004. »

Elle demandait aussi :

« Par ailleurs, la Régie constate que SCGM a effectué des transactions a méme ses
outils de transport et d’équilibrage sur le marché secondaire et, qu’en méme temps, elle
a augmenté le volume interrompu. La Régie cherche a mieux comprendre I'ensemble
de ces phénomenes, notamment les liens pouvant exister entre la contrepartie de la
normalisation pour les composantes transport et équilibrage et les transactions
effectuées sur le marché secondaire. La Régie demande a SCGM de lui faire un

rapport sur ce sujet lors du rapport annuel 2004. »

Nous présentons ici le résultat de notre analyse sur ces questions.

Rappelons que jusqu’en 2001, la méthode de normalisation alors utilisée comptait une
contrepartie compléte. Ceci signifiait que toute variation de consommation des clients des tarifs
D, et Dy attribuable a la température était compensée par une variation inverse de la

consommation des clients du tarif D5 par des interruptions plus ou moins grandes.
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Depuis octobre 2001, cette contrepartie n’est que partielle et correspond a la différence entre
les interruptions réelles et les interruptions qui auraient dd survenir si la température avait été
normale (Ir - Ig). Cette modification a été proposée puisque le niveau des interruptions au
tarif Ds n’était plus suffisant pour absorber les variations de consommation des clients des
tarifs D4 et Dy. Plutét que de cesser complétement l'utilisation de la contrepartie, une méthode
intermédiaire entre une contrepartie parfaite et une contrepartie nulle semblait adéquate
puisque les interruptions sont encore prévues et que celles-ci sont influencées entre autres par
la température. SCGM proposait donc cette méthode de contrepartie partielle, avec des balises
bien définies lors de la cause tarifaire 2002 (R-3463-2001, SCGM-11, document 11).

Nous avions alors mentionné :

« Pour chacune des années financieres, des interruptions sont prévues au budget.
Toute autre chose étant égale par ailleurs, le niveau d’interruptions réelles lorsque les
températures sont normales correspond au niveau d’interruptions budgétées, le budget

étant établi sur une base normale.

Tel que mentionné précédemment, la contrepartie peut étre définie comme la différence
entre les interruptions réelles et les interruptions qui auraient dd survenir si la
température avait été normale. Elle peut alors étre évaluée simplement par la différence

entre les interruptions réelles (IR) et les interruptions budgétées (IB).

Il est vrai que, en plus des variations climatiques, les écarts entre les valeurs inscrites
au budget et les données réelles peuvent étre attribuables a plusieurs éléments, tels le
prix de la marchandise, la position concurrentielle du gaz naturel, la composition de la
clientéle, etc. Mentionnons toutefois que le niveau de consommation prévu au budget
constitue la meilleure approximation des volumes de vente sous des températures

normales.

Nous estimons alors que, étant donné le contexte actuel, I'utilisation de la différence
entre les interruptions réelles et budgétées comme outil d’évaluation de la contrepartie

constitue 'approximation la plus objective et adéquate. »

Projet : 2004.12.22 SCGM -7, Document 3
Page 2 de 10



O© 0 9 O W A~ WD =

[ T N T N T N T e S e e Y
W D= O 0 0N N RN —= O

24

25
26
27
28
29
30
31
32

Société en commandite Gaz Métro
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Rappelons que la contrepartie, dans sa forme actuelle, dépend du niveau des interruptions et
donc des contraintes opérationnelles du distributeur qui vise a équilibrer la pression disponible
dans son réseau de distribution en balangant les outils disponibles avec la demande. Par
conséquent, le niveau des interruptions dépend de la consommation de I'ensemble de la
clientele (clients de tous tarifs confondus). Cette consommation dépend notamment la

température et des facteurs concurrentiels et économiques

A ces facteurs de « demande », la disponibilité d’outils de transport et d’équilibrage sur le
marché secondaire, couplée avec les transactions d’optimisation de ces outils, a aussi un

impact sur le niveau des interruptions.

En d’autres mots, il n'y a pas que la température qui influence la consommation des clients

chauffage, et donc le niveau des interruptions.

Dans ce contexte, serait-il possible d’isoler les variations d’interruptions attribuables a la
température des variations attribuables aux autres phénoménes et de n’utiliser que les

variations attribuables a la température comme contrepartie partielle? Nous croyons que non.

Nous avons tenté de développer une méthode pour y arriver. Mais nous verrons qu’en
développant cette méthode, notre réflexion nous a amené a nous questionner s'il ne serait pas
préférable d’utiliser une contrepartie compléte, sans égard au niveau des interruptions. Nous en
sommes venus a la conclusion que oui. Nous comptons donc compléter cette réflexion et la

proposer éventuellement a la Régie dans le prochain dossier tarifaire.

Méthode pour évaluer les variations d’interruptions attribuables a la température

Aux tarifs D4 et Dy, il est facile de déterminer la proportion attribuable a la température de la
différence entre les données réelles et budgétaires. Elle correspond simplement aux volumes
de normalisation divisés par la différence entre les consommations réelles et budgétaires.
Rappelons que les volumes de normalisation correspondent aux volumes vendus en plus ou en

moins en raison de températures différentes des normales.

Les interruptions des clients du tarif D5 sont principalement liées aux consommations des clients

des tarifs continus. La part des écarts d’interruptions attribuables a des températures différentes
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de la normale pourrait alors étre considérée équivalente a la part attribuable a la température de

la différence entre les consommations réelles et budgétaires évaluées aux tarifs continus.
Ainsi, la portion attribuable a la température pourrait étre calculée de la fagon suivante :

1) Ecart entre les données réelles et budgétaires attribuables a la température de la

clientéle continue :

_ Volume de normalisation (m?)
Vol. budgétaires (m?) - Vol. réels (m?) ’

2) Contrepartie = a x (Interruptions réelles (Ir) — Interruptions budgétées (lg))

Par exemple,

Volumes tarifs D4, Dy, D3 & D4 (octobre — mai)

Volumes budgétaires (10°m?) : 3 544 249

Volumes réels non norm. (10°m?) : 3 698 166

Variation (10°m?) : 153 917

Vol. de normalisation (10°m°): 123 524

Part des variations attribuables a la 80,3%  (Vol. de norm / Variations)
température :

Il suffirait alors de poser, pour chacun des mois normalisés, la contrepartie égale a 80,3 % de la

différence entre les interruptions budgétaires et réelles.

Il est a noter que, étant donné que le niveau d’interruptions est principalement lié a 'ensemble
des volumes consommeés au tarif continu, il importe de considérer comme volumes réels dans
I'exercice tous les tarifs continus, que ceux-ci soient normalisés ou non. Dailleurs, nous

devrions aussi considérer la consommation des clients interruptibles qui influence aussi le
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niveau des interruptions. Mais, comme nous ne sommes pas en mesure d’intégrer ce paramétre

a cette méthode, nous ne 'avons pas considéré.

L’exercice a été fait pour différentes années. Les résultats sont présentés dans le tableau qui

suit.
Contrepartie Part attribuable a | Contrepartie
la température ajustée
(10° m®) (%) (10° m®)
(1) (2) (M x(2)
2001/2002 46 752 87,0 40 681
2002/2003 113 822 80,3 91 346
2003/2004 0 25,5 0

Nous croyons toutefois que I'ajout de cette fagon de faire complexifierait la méthode actuelle
sans ajouter de précisions significatives et sans étre certain de I'exactitude du résultat. En effet,
le pourcentage attribuable a la température évalué pour les clients continus est-il vraiment
applicable au tarif interruptible? Nous croyons que non. De plus, le pourcentage de contrepartie
attribuable a la température ne pourrait étre calculé relativement précisément qu’a la fin de

I'hiver.

De plus, dans le cas ou les écarts dus a la température et les écarts attribuables a d’autres
facteurs seraient de sens différents, les problémes auxquels nous faisons face actuellement

demeureraient, a savoir que la contrepartie serait maintenue a zéro.

Dans I'évaluation de la contrepartie, il nous apparait impossible de distinguer la part de la

température versus celle des autres facteurs « demande ».

Effet des transactions d’optimisation des outils de transport et d’entreposage

sur la consommation

A la problématique décrite jusqu’a maintenant au sujet des variations de demande, s’ajoute un
autre aspect a notre probléme d’évaluation de la contrepartie. L’offre de service du distributeur
n’est pas toujours exactement ce qui avait été budgété. En effet, les transactions d’optimisation
des outils de transport et d’entreposage peuvent avoir un impact sur le niveau de service qui est

offert a la clientéle du distributeur. Ainsi, les capacités réellement disponibles pour desservir la
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clientele peuvent étre Iégérement différentes de ce qui avait été budgété. La piece SCGM-6,

document 4, du présent dossier présente ces transactions.

Rappelons que ces transactions sont faites dans l'optique d’offrir le meilleur service a la

clientéle lorsque c’est économiquement possible pour le distributeur de le faire.

Ainsi, en période froide, le distributeur pourrait avoir recours a I'achat d’outils de transport et
d’équilibrage sur le marché secondaire avant d'augmenter les interruptions chez les clients du
tarif Ds. La décision de recourir a ces transactions plutét qu’aux interruptions est prise lorsque
les outils sont disponibles sur le marché secondaire et que la transaction est financierement

rentable.

Afin de démontrer I'impact de ces transactions sur la contrepartie, nous comparons ici deux
scénarios hypothétiques simplifiés qui pourraient survenir dans un hiver plus froid que la
normale. Aux fins de I'exemple, nous les identifierons par les termes « scénario traditionnel » et

« scénario optimal » :

Scénario « traditionnel » :

o Hiver plus froid et transport additionnel non disponible (ou non rentable) sur le marché
secondaire

e Consommation en hausse de 100 millions m® pour les fins de chauffage aux tarifs D, et
Du (volume de normalisation 100 10°m?).

e Interruptions en hausse de 100 milions m® au tarif Ds (volume de contrepartie
100 10°md).

o En cette situation hypothétique, l'effet actuel de la normalisation est de retirer des
revenus ceux générés par 100 10°m? en plus aux tarifs D, et Dy et d’ajouter les revenus
perdus pour 100 10°m? au tarif Ds.

Le mécanisme de normalisation actuel vient donc affecter les revenus du distributeur de I'effet
net, soit I'écart entre les revenus générés par 100 millions de m® aux tarifs D, et Dy, par rapport

aux revenus qu’ils auraient généré au tarif Ds.
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Scénario « optimal » :
o Hiver plus froid et transport additionnel disponible (et rentable) sur le marché secondaire
e Consommation en hausse de 100 millions m® pour les fins de chauffage aux tarifs D, et
Dw (volume de normalisation 100 10°m?).
¢ Interruptions en ligne avec les prévisions au tarif D5 (volume de contrepartie nul).
e En cette situation extréme, la normalisation a pour effet de retirer des revenus ceux
générés par 100 10°m? en plus aux tarifs D, et Dy, sans toutefois ajouter les revenus qui

auraient été perdus au tarif Ds.

Le mécanisme de normalisation actuel vient donc affecter a la baisse les revenus du
distributeur. Cependant, dans le scénario optimal, le distributeur a contracté des outils
additionnels pour lesquels il n’a pas de revenus parce qu’ils sont retirés par la normalisation.
Dans cette situation, le niveau de service aux clients interruptibles s’en trouve ainsi amélioré

sans que les autres groupes de client de s’en trouvent opérationnellement affectés.

Dans cette situation, les clients bénéficient d’'une meilleure qualité de service malgré la
température plus froide mais le distributeur n’a pas plus de revenus malgré I'ajout de codts. En
fait, le distributeur se serait trouvé dans une situation financierement plus avantageuse s'il

n’avait pas acheté d’outils pour réduire les interruptions.

Alors que le premier scénario rappelle la situation vécue en 2003, le scénario « optimal »
correspond davantage a la situation de I'hiver 2004. Alors que I'hiver 2004 a été légérement
plus froid que la normale et la demande supérieure aux prévisions, le distributeur a pu maintenir
ses interruptions a un niveau inférieur aux prévisions grace aux transactions d’optimisations

réalisées en cours d’année, et non prévues au budget.

Cela nous améne a considérer la contrepartie parfaite puisqu’elle ménerait a un résultat plus
logique. Ainsi, la contrepartie parfaite, dans le scénario optimal, viendrait ajouter les revenus
reliés au volume de normalisation au tarif Ds, rétablissant ainsi I'économique pour le

distributeur.

Projet : 2004.12.22 SCGM -7, Document 3
Page 7 de 10



Moo I e Y e N S

| NS TR NG R NG TN NG T NG T NG TN NG J N S S S S T T e S S G G
A R WD R, OO N R WD~ O

27

28
29
30
31
32

Société en commandite Gaz Métro
Rapport annuel au 30 septembre 2004, R-3556-2004

Constat

La méthode actuelle de normalisation, tenant compte d’une contrepartie partielle, a donc des
faiblesses quant a la prévision du niveau de sa contrepartie et nous devons reconnaitre qu'il
nous est impossible de distinguer adéquatement I'impact de la température de I'impact des

autres facteurs sur le niveau des interruptions.

Cependant, il appert évident qu’'une contrepartie, dans certaines limites, demeure pertinente
puisque les variations de consommation des clients des tarifs D, et Dy demeurent partiellement
compensées par une variation inverse de la consommation des clients du service interruptible.

Une contrepartie nulle viendrait amplifier I'importance de la normalisation des revenus.

Force est de constater que le marché gazier dans lequel transige SCGM a sensiblement évolué
au cours des derniéres années. Alors que le niveau des volumes interruptibles est largement
volatil et qu’il ne permet plus a priori, a lui seul, de compenser I'écart de consommation des
clients avec chauffage, le distributeur a su maintenir une qualité de service en profitant
d’opportunités présentes sur le marché secondaire. Ainsi, les transactions d’optimisation
effectuées sur ce marché constituent un complément qui compense partiellement, dans

certaines conditions de marché, pour la baisse des volumes au service interruptible.

La nouvelle fluidité du marché secondaire, permet d’apparier partiellement les variations de
consommation avec les outils nécessaires a leur desserte. Ce nouveau contexte et
'amélioration relative du niveau de service ont cependant des conséquences financiéres qui
n‘avaient pas été prévues lorsque la méthode de contrepartie partielle avait été proposée en
2001. Le niveau des interruptions étant maintenant influencé par les transactions d’optimisation
effectuées par le distributeur et vice versa. Il nous semble opportun d’approfondir le

questionnement sur la pertinence de la contrepartie partielle prévue a la méthode actuelle.

Biais de Ia méthode actuelle

Rappelons que l'arbre décisionnel présenté dans la cause tarifaire 2002 (R-3463-2001,
SCGM-11, document 11, annexe 1) maintient une contrepartie dans plusieurs situations. Elle
sera cependant nulle lorsque le niveau des interruptions aura diminué par température froide ou

qu’il aura augmenté par température normale ou chaude.
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Alors que ces scénarios nous apparaissaient improbables en 2001, une baisse des interruptions
devient maintenant possible dans un contexte ou des outils sont disponibles sur le marché
secondaire. En effet, 'expérience récente démontre qu’il est quelquefois possible de diminuer
les interruptions de fagon économiquement rentable. C’est ce qui a été fait en 2003-2004 alors
que la température était globalement plus froide, la demande augmentait et les interruptions ont

été moindre grace, entre autre, a I'achat d’outils additionnels non budgétés.

Conformément a la méthode actuelle, des revenus de normalisation seront soustraits des
résultats de la période sans toutefois étre compensés par les revenus de contrepartie qui
auraient été ajoutés si les interruptions avaient été supérieures. SCGM, en procédant a I'achat
d’outils additionnels, aura supporté le colt de ces achats sans toutefois s’octroyer les revenus
additionnels ainsi générés. Ces revenus, versés au compte de normalisation, seront amortis et

profiteront a la clientéle sur plusieurs années via les tarifs.

La situation inverse, hausse des interruptions en période chaude, est hautement improbable
parce qu’elle impliquerait la cession des outils en méme temps qu’une augmentation du niveau
des interruptions. D’ailleurs, cette pratique serait contraire a la vision commerciale du

distributeur.

La méthode d’évaluation de la contrepartie, dans sa formule adoptée en 2001, ne prévoyait pas
les opportunités commerciales qui sont offertes ponctuellement sur le marché secondaire. Alors
que ces opportunités permettent maintenant de maintenir, voir d’'améliorer, la qualité de service
offerte, elles ont pour impact de biaiser la contrepartie. Dans certaines situations que nous
venons de décrire, la méthode utilisée actuellement crée un décalage entre I'attribution des

colts et des revenus générés suite a l'utilisation des transactions d’optimisation.

Conclusion

L’application de la contrepartie partielle, telle que calculée avec la méthodologie approuvée,
reconnait I'effet des variations de consommation des clients affectés par la température (D, et
Dwn) sur le niveau des interruptions au service interruptible. Nous sommes conscients que
plusieurs facteurs, autres que la température, peuvent influencer le niveau des interruptions.

Cependant, il nous semble évident que nous ne pouvons estimer correctement et distinctement
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limpact de ces facteurs. Une mauvaise évaluation pourrait avoir des impacts non souhaités et

créer des distorsions que nous préférons éviter.

Parallélement, nous constatons que l'utilisation de la différence entre les interruptions réelles et
budgétées comme outil d’évaluation de la contrepartie crée des biais causés autant par
I'évolution de la demande que par I'utilisation des transactions d’optimisation sur le marché
secondaire. La disponibilité récente de ces outils non budgétés, et leur utilisation de maniére
rentable par le distributeur dans l'optique d’offrir un meilleur service, mettent en évidence la

nécessité de corriger une méthode développée dans un contexte différent.

Le marché gazier actuel, plus «liquide » qu’il ne [I'était en 2001, permet [I'utilisation
d’opportunités offertes ponctuellement sur le marché secondaire afin d’améliorer la qualité de
service. La diminution des volumes sujets a interruption est donc compensée partiellement par
cette nouvelle offre sur le marché secondaire. Cette utilisation ponctuelle d’opportunités
d’affaires demeurera tributaire des conditions du marché, les transactions d’optimisation se
feront uniquement lorsque les conditions économiques du marché seront favorables et elles ne
pourront étre budgétées entiérement vu leur nature imprévisible. Par conséquent, bien que
l'utilisation de ces transactions s’avére profitable, elles demeureront utiles a I'amélioration
ponctuelle du niveau de service plutdt que partie des outils de base visant a desservir les clients

au service continu.

En l'absence d'une méthode certaine nous permettant de connaitre I'impact net de la
température sur les revenus du distributeur, et vu l'utilisation d’outils additionnels pour s’adapter
a l'évolution des besoins du marché que nous ne pouvons budgéter, la méthode actuelle
d’évaluation de la contrepartie devra étre revue dans le cadre de la cause tarifaire 2006 de
SCGM. A la lumiere du contexte gazier actuel, une contrepartie compléte pourrait étre une
facon simple, efficace et non arbitraire de stabiliser les revenus du distributeur. Nous
continuerons nos analyses sur la question et ferons rapport de nos conclusions dans le

prochain dossier tarifaire.

Projet : 2004.12.22 SCGM -7, Document 3
Page 10 de 10




<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /All
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile (Dot Gain 20%)
  /CalRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CalCMYKProfile (U.S. Web Coated \050SWOP\051 v2)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Warning
  /CompatibilityLevel 1.4
  /CompressObjects /Tags
  /CompressPages true
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages true
  /CreateJDFFile false
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /ColorConversionStrategy /LeaveColorUnchanged
  /DoThumbnails false
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /SyntheticBoldness 1.00
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 1048576
  /LockDistillerParams false
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize true
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo true
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveEPSInfo true
  /PreserveHalftoneInfo false
  /PreserveOPIComments false
  /PreserveOverprintSettings true
  /StartPage 1
  /SubsetFonts true
  /TransferFunctionInfo /Apply
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile ()
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /DownsampleColorImages true
  /ColorImageDownsampleType /Bicubic
  /ColorImageResolution 300
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages true
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /DownsampleGrayImages true
  /GrayImageDownsampleType /Bicubic
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages true
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /DownsampleMonoImages true
  /MonoImageDownsampleType /Bicubic
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects false
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName (http://www.color.org)
  /PDFXTrapped /Unknown

  /Description <<
    /FRA <>
    /ENU (Use these settings to create PDF documents with higher image resolution for improved printing quality. The PDF documents can be opened with Acrobat and Reader 5.0 and later.)
    /JPN <FEFF3053306e8a2d5b9a306f30019ad889e350cf5ea6753b50cf3092542b308000200050004400460020658766f830924f5c62103059308b3068304d306b4f7f75283057307e30593002537052376642306e753b8cea3092670059279650306b4fdd306430533068304c3067304d307e305930023053306e8a2d5b9a30674f5c62103057305f00200050004400460020658766f8306f0020004100630072006f0062006100740020304a30883073002000520065006100640065007200200035002e003000204ee5964d30678868793a3067304d307e30593002>
    /DEU <>
    /PTB <>
    /DAN <>
    /NLD <>
    /ESP <>
    /SUO <>
    /ITA <>
    /NOR <>
    /SVE <>
  >>
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [2400 2400]
  /PageSize [595.000 842.000]
>> setpagedevice


