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RÉPONSE DE SCGM À UNE DEMANDE D’INFORMATION

Origine : Demande de renseignements en date du 21 juillet 2000

Demandeur : CERQ

Référence 4 SCGM-1, Document 1, page 3, 2e paragraphe
« L’importance des moyens dont dispose Hydro-Québec, tant en ressources
humaines que financières, nous oblige à définir un programme commercial qui
devrait nous permettre de limiter au minimum l’impact négatif que peut avoir cette
approche d’Hydro-Québec sur le développement de l’entreprise et la clientèle
existante de SCGM. »

Question 4

4.1 Veuillez fournir, à titre indicatif, une comparaison des moyens dont disposent Hydro-Québec,
d’une part, et SCGM, d’autre part, tant en ressources humaines que financières.

4.2 Veuillez préciser, en fonction de la valeur globale des nouvelles ventes susceptibles d’être
perdues par SCGM au profit d’Hydro-Québec conséquemment à la nouvelle approche
préconisée par cette dernière, l’importance de ces ventes éventuelles en proportion des
ventes annuelles totales tant de SCGM que d’Hydro-Québec.

Réponse:

4.1 SCGM fait référence à une comparaison de la dimension en ressource humaine en terme
de force de vente ainsi que de support administratif et technique qui sont, à notre avis,
non comparables entre les deux distributeurs.

Quant aux ressources financières, SCGM fait ici référence aux montants forfaitaires ainsi
qu’aux garanties bancaires offertes par Hydro-Québec par rapport à SCGM.

4.2 Les nouvelles ventes susceptibles d’être perdues par SCGM (évaluées à 1 Bcf)
représentent environ 25% de ses nouvelles ventes globales signées annuellement. La
proportion de ces ventes par rapport à celle d’Hydro-Québec est présenté au tableau ci-
joint .



Société en commandite Gaz Métropolitain

Programme commercial axé sur le financement,  R-3447-2000

Original : 2000.07.28 SCGM - 01, Document 1.39

Page 2 de 2

Ventes 
Valeur de la annuelles 

Distributeur perte pour SCGM 1999 Proportion
(BCF) (BCF)

SCGM 1,00 216,90 0,46%

HYDRO-QUÉBEC 1,00 588,00 0,17%

Notes: Les ventes annuelles d'Hydro-Québec proviennent du rapport annuel 1999 page 48. 
           Ces ventes sont de 147 TWH. La conversion en BCF est de 4 BCF par TWH.

COMPARAISON PROPORTION DE 1 BCF
SUR VENTES ANNUELLES DE SCGM & H-Q


