Plan d’argumentation du RNCREQ

1) Les structures tarifaires et le statu quo

· HQD et le Groupe de travail 

· Nécessité ou non d’un signal de prix

· Les hausses tarifaires et le statu quo

· Les ménages à faible revenu

· L’équité (les gagnants et les perdants)

· Concilier réduction de la consommation, la réduction de la facture et le statu quo

· Propositions intéressantes – les priorités – des choix et des orientations à prendre 

· Planification des étapes à venir – une approche par étape

· Analyse sur le bon signal de prix par rapport à la structure des coûts – sa nécessité

· Recommandations

2) Balisage des indicateurs – une nécessité ou non ?

· Leurs évolutions

· Recommandations

3) Les approvisionnements post-patrimoniaux 

· la gestion du risque – les bâtonnets

· Les dépassements et ses stratégies

· 2005 – première année post-patrimonial (gestion de la transition de la première année d’application)

· Post patrimonial – la responsabilité de HQD 

· Recommandations

4) Le contexte de l’entente cadre (obligation, défaut d’entente ou de desservir) très très court terme

· les alternatives, la valeur du service et l’absence d’historique

· gestion du risque

· L’absence d’obligation de HQP  et les obligations de HQD

· l’intention écrite de HQP à HQD

· les nombreux inconnus pour optimiser les résultats

· Recommandations

5) Programme géographiquement ciblé

· Constat d’HQ et ses impressions (les éléments à retenir)

· L’absence de preuve tangible 

· Équité pour l’ensemble de la clientèle (

· les efforts déployés afin de réduire les investissements

· les investissements liés à la croissance de la demande

· la nécessité d’une vision régionale des stratégies d’investissement 

· le report des investissements par des programmes ciblés en efficacité énergétique

· les acteurs du milieu

· la prochaine cause tarifaire

· Recommandations

6) Sécurité des approvisionnements vs les aléas de la prévision de la demande

· Comment assurer l’équilibre offre-demande (voir Suroît)

· L’aléa des besoins en puissance vs les critères de fiabilité

· Recommandations

7) Plan d’approvisionnement (gestion des approvisionnements)  vs cause tarifaire (les décisions)

· Recommandations

8) Mécanisme incitatif

· Recommandations

