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traité jusqu'ici ¢'est la question du risque de 1 puis ce qu’elle a pour but, en gros, c'est 1
dépassement. IT me semble évident gu'avec des P d'inciter notamment le Distributeur a aller 2
grandes reventes, avec un surplus & revendre, le 3 chercher ce qu'il faut pour passer la pointe puis 3
risgue de dépassement du patrimonial, et donc du 4 dong, 12 on pense & tous les besoins de puissance. 4
colit additionnel en vertu de 1'entente globale, 5 Ces heures-14 sont des heures toujours un 5
soht & peu prés nuls. Par contre, si votre 6 peu stratégiques en termes de décision puisonl'a 6
éguilibre est trés serré, i1 me semble qu'il v aura 7 vécu dans les derniéres semaines, 14, chaque soir, 7
une possibilité, que je ne suis pas en mesure de 8 chague matin i1 v a des décisions 2 prendre parce 8
guantifier mais pesut-&tre vous 1'étes, de 9 gu'effectivement on peut se retrouver avec une 9
dépassement, 10 variation en termes de prévision gui peut étre 10
Lientente cadre ¢& fait déja, Je pense que c’est un 11 drélement importante. On peut penser & guinze cents 11
concept qui était pour nous tous un peu obscur au 12 mégawatts (1500 Mw) par exempie en 1'espace d'une 12
début la premigre fois guon 1'a mis en place puis 13 journée, Ca veut dire que 14 11 faut vraiment étre 13
je pense que c'était normal, on ne 1'avait pas 14 sr qu'on a les moyens puis Ja flexibilité 14
vraiment expérimenté. Maintenant on a deux ans, je 15 nécessaires pour rétablir 1'équilibre rapidement, 15
vous dirais, d'expérience pour pouvoir apprécier un 16 et je vous dirais gue 1'entente cadre elle est 16
peu de quoi on parie lorsgu'on parie de T'entente 17 difficile en termes d'équilibre durant cette 17
cadre, 18 péricde-la. 18
Je vous dirais que les enjeux d'été au 19 tEgalement, une autre raison qui s'ajoute & 19
niveau du dépassement de 1’entente cadre sont 20 ca c'est que, durant ces périodes-ia, les marchés 20
relativement de peu d'impact pour différentes 21 sont souvent des marchés tres occupés, hein. on 21
raisons. La premiére, évidemment, c'est 1'aspect 22 s'entend gue s'i1 fait froid ici, bien que tout le 22
économigue. On s'en souvient qu'il vy a une zone de 23 monde ne chauffe pas & 1"é&lectricite, dans le Nord- 23|
trois cents (3003 heures de plus grande 24 Est aussi, et souvent la demande est -importante et 24 |
contribution ol 1'entente cadre est assez sévére 25 1z disponibilité dans les marchés n'est pas 25
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toujours grande ou encore les prix sont trés 1 n'y a pas la période de climatisation ol i1 y a2 une 1]
tmportants, méme s1 on décide d'alter sur le DAM 2 canicule dans e Nord-£st qui joue un peu 2
par exemple pour ne pas dépasser. Je mets ¢a de 3 T'équivaient, mais, malgré tout, les marchés.sont 3
cHTé. 4 quand méme un peu disponibles, Donc, 1bs FRGGedédréngrgie
Je m'en vals maintenant pour les autres 5 est souvent capable de les atténuer pal ggggﬂgﬁgﬁsézjﬁﬁéiﬁqigﬁ
heures. Je pense gue 1'esprit de 1'entente cadre 6 gu'on peut faire sur les marchés, ) ) 6
c'était évidemment de s'assurer que le Distributeur 7 Mais c'est un peu ce qu'on 111;é%%@f%%ﬂéﬁg%ﬁﬁ@ﬁfweﬁf’ﬁ
n'en fasse pas un abus ou un usage & outrance. Mais 8 guion vous a remis ce matin Torsgu'on regarde g e
on ¢'entend qu'on visait quand méme & aller cerner 9 achat, avant-aprés, on veit que, bon, 3%§a§§:y aun 9 of pEG.O
1a période de pointe. 0 impact mais on ne parie pas de grande guantité, on 10
A T'extérieur de cette période-la on a 1l parte d'une vingtaine de mégawattis en Fidoss n™ il
remis ce gu'on appelle un signal qui nous apparaft 12 différentiels. vous comprendrez gue si on veut 12 [ ¢ {Pic
comme le signal prix de marché. Hein! C'est une 13 avoir un dépassement 11 va falloir qu'on soit 130 e
famille, T&. on définit ¢a environ, je pense qu'on 14 beaucoup plus loin. 14
avait au tout début sept point cing cents (7,5¢) le 15 L'autre point également gue je pourrais 15
kilowattheure qui était un signal de prix. Ce que 16 ajouter c'est que des biatons de trente mille 16
je veux juste menticnner par 1& & savoir si c'est 17 (30 000) ou des contributions de trente mille 17
un signal de prix juste ou pas, mais on n'est pas 18 (30 000), trente et un mille (31 0G0), trente-deux 18
dans Ta méme famille de prix. Dans un cas on parie 19 mitle (32 000) on en a un certain nombre, mais le 19
de trente cents (30¢) le kilowattheure et 1'autre 20 nuage de contributions qu'on peut avoir pour des 20
on parle de sept point cing (7,5¢}. 21 équivaients de dix-sept (17 000}, dix-huit 21
: te point gui est imporrant d*ajouter 22 (18 000Q), vingt miile (20 000D, vingt et un mille 22
i égatement c'est que, durant cette période cu'on 23 (21 000}, ¢a 11 v en a un bon nombre et dong, 23
décrit 14, i1 y a guand méme les marchés sont plius, 24 : T'enjeu n'est pas du tout Je méme, 1&. On n'est pas 24
E un petit peu pius fluides. Je ne vous dis pas qu‘it 25 dans un phénoméne de rareté oft on a2 peu de 25
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contributions possibles, on a un Targe éventail de 1 stockage de ¢ing térawattheures {5 Twh) pendant des 1 |
cortributions, au niveau du patrimonial i'entends. 2 années, mais des petites quantités de stockage qui 2
Q. {127] 0.K. Maintenant, dans votre analyse de coft, 3 vous permettraient dioptimiser ces ventes~137 3
Te tableau 1 de la page 4 de 9, et caetera, vous 4 Je peux répondre tout de suite a votre deuxiéme 4|
travaillez avec des moyennes de vingt-quatre (24) 5 question. Donc, les opportunités de stockage n'ont &
heures, les moyennes pondérées de pointe et hors 6 pas- été analysées avec Hydro-Quéhec Production et 6
pointe, ce que je comprends, reflate le scénario ol 7: je pense gu'on a eu 1'occasion aussi d'en parler au 7
vous allez vendre vraiment 1'énergie de base vingt- 8| niveau du plan et des états d'avancement 3 8
quatre (24) par sept. Vous allez vendre. .. Non, ce & différentes reprises, 9
n'est pas votre... 10 Ce gu'i] faut comprendre ¢'est que déiid la 10
R. oul, oui, c'est exactement ta gue ca refiéte. i1 contribution d’Hydro-Québec au niveal, je vais 11
[128] £t j'imagine que c'est dd & Ta nature du 12 mettre ca entre guillemets, stockage, modulation, 12
contirat gue vous essayez de revendre? 13 2lle est trés présents dans nos activités, elle 13
t®. Bien aussi 11 faut comprendre gue le Distributeur 14 1'est en vertu de 1'électricité patrimoniale, hein, 14
| ne dispose pas d'une flexibilité infinie non plus. 1§ oll on peut refaire des allocations a posteriori 15
A un moment donné, effectivement ca refléte un 16 ; d'une certaine facon, des contributions qui ont pu 16 |
patron qui psurrait &tre un patron, Ta, 17 étre faites par Mydro-Quéhec Production notamment, 17
relativement uniforme. 18 donc ca passe par, évidemment, une utiiisation de 18
Q. [129] effectivement. Mais ma guestion est jusgu'a 19 cette réserve-1a, 19
quel point, et je comprends que votre flexihiliité 20 On peut penser a évidemment 1° Equilibrage 20
ast Timitée, mais je crois que, & cause des 21 dolien également qui joue un peu le méme réle. on a 21
bitonnets justement gu'elle existe dans une 2Z de Ta production éalienne présentement qui souffle 22
certaine mesure, jusqu'a guel point vous avez une 23 a un certain niveau, réduit par Ta suite, et 23 |
flexibilité? Et, deuxiémement, est-ce gue vous aver 24 caeteraz, et caetera. L3 aussi ¢a se fait a travers 24
exploré avec HQP 1a possibilité, non d'acheter un 25 Tes réservoirs d'Hydro-québec Production. Done, 25
?__ ]
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j c'est clair gue le service qui est rendu, puis je 1 Tes sept jours, Alors, ie ne vois pas de bénéfice, 1?
% peux vous dire gue Te produit, le produit 2 IT me semble gue vous allez avoir accés ay 2 |
i patrimonial quand on le regarde attentivement puis 3 transport au prix de base qui est Je prix annuel, 3
qu'on le gére & tous les jours, on s'apercoit qu'il 4 prix horaire de huit et trente treis (8,33 ¢). 4]
Y & une bonne flexibilité qui vient du stockage qui 5 Alors, 11 me semble gue ¢a fait une différence de 5{
i nous est donné ou de la possibilité de modutation, 6! trois dollars (3 §) dans... Est-ce que vous &tes 6i
i je vais Te dire comme ca, de la production. 7 d'accord avec... 7;
} Donc, pour nous la modulation sert 3 ca. 8 M. DANIEL RICHARD : 85
Elle est 1a. Maintenant, dans le présent dossier ca 9 Ce serait une possibilité, effectivement. on aurait 91
n'a pas fait partie des discussions. 10 RU... on aurait pu prendre ca, Evidemment, la 10
Q. {1307 merci, 11 Flexibilité que donne ce tarif-13 est une 110
M. CLAUDE TISSIER : 12 flexibiiité quotidienne dans ce cas-1a gu'on a 12i
| Dfautres questions? 13 retenue, 13 ]
14 h 350 14 [132] oui. Mais, étant donné que votre exportation 14 |
M. PHILIP RAPHALS 15 est compiétement stable, vous pouvez acheter 15
Q. [1211 Toujours dans le tableau 1, J'ai évé un peu 16 mensuellement aussi, n'est-ce pas? lﬁj
surpris avec le tarif de transport gue vous aver 17 'R Oui, ce serait une possibilité. 17
i utilisé. Peut-étre gue vous m'expliguez votre 18 ; [133] 0.K. ponc, ca augmenterait par treis dollars 18{
: choix. C’est le guctidien ferme qui colte vingt- 19 | (3 $) Te prix de vente. pans le document HQD-2, 195
; hutt cents (28 ¢) par kilowatt par année. Selon mes 20 | Cocument 1, page 10, la derniére page, dans e 20
f calcuis, 41 serait plus rentable d'utiliser Je 21 premier paragraphe, vous invogquez Ta possibilité 21%
; mensuel ferme qui reviendrait & huit et trente- 22 gue 1a revente d'un volume important d'énergie 22?
i trois (8,33 ¢) Te kilowattheure. gn fait, le 23 excédentaire aura un effet sur Je prix de 1 énergie 23
f guotidien est basé sur le.., diviséd par cing pour 24 vendue, donc 1'effet sur e prix du marché des 24
! cing jours ouvrables, mais vous allez vendra tous 25 | ventes. Avez-vous essayé de guantifier cet effet? 25

Riopel Boudreau

MicroDocument 2.7

F’age 40 (154 a 157)




K= 5047~ 20U
13 novembre 2007 170

PANEL HOQD
contre- Wnterragatozgs

23049200

03  havenbre 2007 B atol 3a

Contre~interrogatoire
- 371 ~ g ALEQ

de?a de notre scénario moyen. Mais si telle était 1 (20073 qu'on a connue au niveau de nos appels 1
Tla situation, oh pourrait se retrouver 2 d'offres. Egaliement, sur notre connaissance de 2
effectivement avec des surplus de 1'ordre de neuf 3 1'achalandage anticipée au cours de deux mille huit 3
point neuf térawattheures (9,9 Twh) a deveir 4 (2008). ponc¢, ¢'est un peu cette réaiité-la, 4
écouler en deux mille huit (2008), 5 Jorsqu'on regarde par en avant, c'est basé suf ces 5
3. [232] ponc, est-ce qgu'on peut, est-ce qu'il est & deux principaux facteurs, que je dirais, qu'en 8
utepigue de ma part de veoir dans votre démarche une 7 établit notre scénario. 7
volonté de jouer, de s'assurer de remplir votre 8 [234] ponc, bien voila, parfait. ¢a répond 3 mes 8
mission, de minimiser le risque pour e 9 questicons, merci. 8
consommateur d'utiliser e contrat de TCE comme une 10 LE PRESIDENT : 10
police d'assurance pour minimiser la valeur de 11 Merci, Monsteur Samray. il
cette perte-137 12 Me YVES FRECHETTE : 12
R. C'est clair que pour nous, lorsgu'on regarde 13 Monsieur le Président, peut-&tre, me permettez- 13
1'ensembie des options gui nous sent disponibles, 14 vous, je vois 1'heure, i1 est midi trente (12 h 14
Ta suspension temporaire pour deux mille huit 15 30), nous sommes prés de 1'heure du lunch. 15
{2008) nous apparaft comme celle qui a un intérét 16 LE PRESIDENT : 16
économigue le plus grand, également gui minimise i7 Et vous avez faim, quai? i7
Taes risgues potentiels justement de baisse de Ja 18 Me YVES FRECHETTE 18
demande, notamment, au cours de deux mille huit 19 Oui, peut-8tre ou il'y a peut-étre une petite cause 19
{2008). Donc, pour nous c'est le scénpario gui nous 20 réglementaire de cing minutes {5 min) si jamais 20
apparaft optimal. _ 21 c'était, vous aviez... 21
Q. £233] =t vous le basez sur 1'historique qus vous 22 LE PRESIDENT : 22
avez vécue suite 4 la décision de Ta Regie? 23 Aiors, nous pouvons, i1 reste, je voudrais guand 23
R. On e base évidemment sur différents volets, je 24 méme vérifier, i1 reste le Regroupement des 24
vous dirais, sur 1'expérience deux mille sept 25 gestionnaires et copropriétaires du Québec. £st-ce 25
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gue vous allez avoir des questions sur ce volet-1a7 1 PAUSE 1
Me YVES PAPINEAU : 2 13 h 37 P
Quelgues guestions, Monsieur Te Président. 3 LE PRESIDENT : 3
LE PRESIDENT 4 Alors, bon retour, qui avait demandé 1a parole? 4
Merci. £t Option Consommateurs? 5 Mais vous ne m'aviez pas informé que vous n'aviez 5
M. MARC-ANTOINE FLEURY ! 6 pas de guestions ce matin? 3
Aucune question. 7 M. PHILIP RAPHALS @ 7
LE PRESIDENT : 8 gffectivement, c'est pour ¢a que je demande. 8
Je n'oublie pas personne? Oups! 9 LE PRESIDENT : 9
M. PHILIP RAPHALS ! 10 Non mais, voulez-vous vous avancer, s'i1 vous 10
$1 c'était pessible de poser des questions sur la 11 plait? 11
revente. 12 1'ai cru comprendre que ce matin, vous n'aviez pas 12
LE PRESIDENT : i3 de guestions sur ce volet-1a. 13
Rien, ¢a dépend de maftre Fréchette, comment est 14 M. PHILIP RAPHALS : 14
1'urgence de sa faim. Ou un cing minutes (5 min). 15 J'avais dit que je n'ai pas en ce moment de 15
Me YVES FRECHETTE : 16 gquestions et maintenant, effectivement, je vois gue 16
17 faudrait une petite pause de cing minutes 17 les questions si... 17
(5 min) réglementaire, Monsieur le Président, si 18 LE PRESIDENT ! 18
c'était possible. 19 Mais ca devrait étre strictement étre des guestions 19
LE PRESIDENT : 20 de clarification sur ce qui s'est dit, vous ne 20
Ef vous devez quitter ca, guoi? Bon, vous avez 21 pouvez repartir le bal. vous aviez T'opportunité ce 21
amplement le temps de passer 1a journée, puis la 22 matin de venir contre-interroger alors, allez-y 22
soirée avec nous. Parfait. alors, nous alions 23 ave¢ vos questions, on va voir ce que ¢a donne, 23
suspendre immédiatement pour e lunch. Nous 24 vous voulez vous ddentifier, s'i7 vous plaft, pour 24
reprendrons treize heures trente-cing (13 h 35) 25 le sténographe. 25
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M. PHILIP RAPHALS 1 différente de 1'entente notamment en dehors de 1a 1l
oui, Philip raphals du Centre Elios pour le RNCREQ. 2 pariode de trois cents (300) heures contreviendrait 2!
3 a 1'esprit de 1'entente actuelle, mais i*entente Si
CONTRE-INTERROGES PAR M, PHILIP RAPHALS 4 actuelle couvre également les autres heures et en 41
gonjour. 5 général, votre utrilisation, 1tententa ast peur les 5|
LE PRESIDENT : & heures non de la pointe, n'est-ce pas? 6?
un instant? 7 R. Oui. 7
LA GREFFIERE : 8 [237] alors, c'est seulement dans tes situarions ou 8%
Monsieur Raphals, pouvez-vous juste répéter guel g 1a vente de puissance affecterait a 7& hausse 9!
organisme vous représentez? 10 Trytilisa-tion de 1'entente cadre ou ga serajt un 10[
M. PHILIP RAPHALS : 11 probléme? 11|
Le RNCREQ. 12 | R. Non. Ce que j'ai menticnné ce matin, <'est gue Ce 12L
Q. {2357 premiarement, sur les gquestions de la vente 13 sont les bases sur lesquelies 1'entente cadre a 13@
de puissance, j'ai cru comprendre que votre 14 4té négocide, comme je 1'ai mentionné tantdt, on 14L
compréhen-sion de 1'entente cadre, revendre 1a 15 avait regardé dans le cadre de cette négociation-Ta 15
puissance de la centrale de TCE mettrait en danger 16 diFFérents scénarios. Je dirais gu'au départ, 16
1a conrinuité des conditions que vous avez déja 17 chague zone d'heures avait une prime de puissance, 17
néaociées, est-ce que j'ai bien compris? 18 prime de puissance gui reflétait les colits pour le 18
M. DANIEL RICHARD : 19 fournisseur, 9|
. C'est bhien ¢a, Ce n'est pas notre compréhension, ce 20 11 faut comprendre que dans le cas de 20
que je vous mentionne, ce sont Tes prémisses 21 1'entente cadre, ¢'est une entente négociée entre 21
derriire 1'entente cadre telle gqu'on 1'a. 22 deux parties, on aurait pu demander i une autre, si 22
[236] pans Te document, e complément de preuve, la 23 ca avait été possible dans le marché, s'il y avait 23
derniére question, Te dernier paragraphe de votre 24 eu cette réalité-Ta, de négocier avec nous et cette 24
réponse, vous avez dit qu’une urilisation 25 | contrepartie-T&, de la méme fagon, nous aurait 25
i
| L
R-3649-2007  PANEL HQD | Ro3649-2007  PANEL HQD |
13 novembre 2007 contre~-interrogatoire 13 novembre 2007 Contre-interrogatoire |
- 176 - RNCREQ - 177 - RNCREQ |
amené 'ensemble des codts que ca impligue pour Tui 1 chargé de la part du Producteuwr au pistributeur en L)
de fournir ce service-Ta. I1-est clair gue durant 2 cas de dépassement et inversement de la méme fagon 2
certaines heures, ce que 1'on retrouve, ce sont des 3 que le Distributeur n'érait pas présent au niveau 3
coits, exemple, de démarrage de centrale thermique 4 de la vente du UCAP. 41
ou encore d'achat de puissance, on a parlé ce matin 5] Q. r238] L'article 10.1 de 1'entente cadre se it ! 5
de %a centrale de Miilbanks, un contrat que le 8 La Distributeur doit déployer ses 6
procucteur avait. A d'autres périodes, ¢a va étre 7 meilleurs efforts afin que les moyens 7
de 1a flexibilité pour son exploitation, de la 8 d'approvisionnement soit en quantité 8
flexibilité pour son entretien, ¢a peut étre g suffisante pour approvisionner la 9
également, ce qu'on appelle des codts d'opportunité 10 consommation de sa clientéie. 148!
donc des mangues a gagner. 11 Le point olt je ne vous suis pas est, dans la mesure 11
pans ce cas-1a, lorsgu'on pense, entre 12 ol en 1'absence de la centrale TCE, vous @tes 12
autres, a la vente de puissance par Te pDistributeur 13 complétement capables de répondre & vos besoins, 13}
sur le marché de ucap, i1 est clair que s1 Te 14 vous avez tous les moyens d’approvisionnement 14
pistributeur fait ce type de démarche~1& puis 15 regquis... 151
encore T4, on pourrait discuter rantét guel prix i1 16 | R. Ce n'est pas le cas. Ce n'est pas le cas, je 16@
pourrait obtenir pour, ce qui_est un autre dossier, l?l m'excuse, ce n'est pas ie cas. A Y'extérieur des l?i
i1 va y avoir un cofit d'opportunité pour le 18 zones de trois cents (300) heures, si vous regardez 18i
producteur. I1 1'avait déja identifié dans les 19 1'ensembie de nos bilans que 1'on a produits 2 la 19]
scénarios mis sur Ja table. 20 Régie au fi1 des ans, on a ce qu'on appelle 20
Les conclusions de 1'entente finale, les 21 dépassement de 1télectricité patrimeniale et cette 21%
parties ont convenu qu'on maintenait Ja notien de 22 1igne-14 ne se concentre pas strictement 2 22%
puissance strictement pour les trois cents (300} 23 Tlintérieur des trois cents (300) heures, elle ast 231
heures les plus chargées et gue pour tes huit mille 24 présente tout au long de Ttannée., Et je peux vous 24!
guatre cent sofxante (8 460), aucun colt n'était 25 donner des cas, par exemple. 251
j
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Le vingt-quatre (24) juin gui est une 1

journée typique o le décret patrimonial en termes 2
de contribution de 1'électricité patrimoniale est 3
teliement faible gue Je Distributeur se retrouve 4
avec des dépassements importants. Je pourrais 5
amener ¢a, i1 y en a bon nombre d'heures donc, i1 6
est faux de mentionner que le Distributeur a Jes 7
quantités d'électricité nécessalres pour rencotitrer &
ses besoins, i1 ne les a pas compte tenu qu'il 9
dépasse 71'électricité patrimeniale. 10
£2397 sf en 1'absence, s'i1 v a une suspension duy 11
contrat de TCE, vous aurez quand méme déployé vos 12
meilleurs efforts afin gue 1a moyenne 132
d'approvision-nement. soit une guantité suffisante, 14
¢'est-i-dire gue vous étes parfaitement capables de 15
vivre sans cet approvisionnement, c'ast pour ca que 18
veus demandez la suspension alors, je ne comprends 17
pas pourquoi en faisant exactement la méme gestion 18
que vous allez faire sans le contrat, vous n'étes 19
pas capables de revendre une puissance 20
postpatrimoniale qui, de ma compréhension, est 21
distincte de 1'approvisionnement patrimoniale? 22
. L'entente patrimoniale, je reviens Ja-dessus, est 23
une entente négociée entre deux parties, elle 24
n'origine pas du décrex. 25
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[240] oui, je sais.

Le fournisseur de services, en 1'occurrence dans ce
cas-Ta, Hydro-Québec Production qui était e
fournisseur unique, bon, je ne cache gu'on a pu
regarder a 1'extérieur également de HQP 5'71 Y a
d'autres fournisseurs mais 41 n'y en a pas dans le 3
cas auquel on fait référence. ies bases de Ta
négociation sont celles que je vous mentionne. I} y
a un colt d'opportunité pour eux si, pour faire une
histoire courte, st on vend un cing cents mégawatts
(500 mw}, nar exemple, de uCAP, i1 est clair que Te
Producteur dans ses efforts, Tui, de vendre du ucap i
va 8tre privé de cing cents mégawatts (500 mw)
potentiels de marché donc, c'est un coft
d'opportunité pour lui et qu'il aura i intégrer
dans ses cofits, dans ses colts implicites a
T'entente cadre.

Et moi, ce que je vous ai mentionné ce
matin, c'est que tant qu'a prendre un colit de cette
nature-1a ferme et fixe, clairement identiFié, nous 1
avens préféré une entente cadre de la nature telle
qu'on 1'a ol on se concentre strictement sur Jes
trois cents (3008) heures et on oubTie Tes autres
heures parce qu'on sait fort bien gue méme g4
Hydro-Québec 0istribution tentait sup une hase
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mensuelle de monétiser le UCAP i coup de blocs de
cinquante mégawatts (50 Mw), Torsqu'on regarde 1a
profondeur des marchés au niveau du UCAP si on
exclut les encans soit d'hiver ou d'été, on se
retrouverait avec une valeur donnée gui serait bien
en deca de ¢e gu'on peut penser. Et on préfére,
nous, s'en remettre lorsque vient le temps de
vendre nos blocs d'énergie, a s'en remetire a une
stratégie de blocs mensuels ol on peut maximiser
chacun des blocs et on obtient, vous pouvez faire
Te décompte, vous allez voir cgue si vous prenez une
contrepartie puis vous essayez de trouver des
tranches de six mois & 1'intérieur de ¢&, vous en
retrouverez probablement pas de tranches
intéressantes qui comptabilisent, qui tetalisent
six mois de contribution. bDonc nous, évidemment, on
optimise de beaucoup nos cofits en s'en remettant §
une stratégie de déploiements de nos blecs sur une
base mensuelle gu'en se remettant sur une base de
strip 1a, six mois.

Et si on revient 3 une stratégie mensuyelle,
le UCAP a peu de valeur donc, ¢'est comme de
prendre quelque chose de facon certaine qui va étre
mis & nouveau dans 1'entente cadre ol on a un colt
sir et de prendre un coGt qui risque d'8tre

NCREQ

11

13
14
15
15
17
18
19
20
23
22
23
24
25

on évacue complétement ces considérations de 3?
puissance hors de la période de pointe, §
[241] sur un autre sujet maintenant, s'i1 vous 58
piait? A la page 10 de HQD-3, document 1, i1 v a un ¢
tableau qui compare les offres regues avec et sans T
la partieipation de HQP, année par année, et i1y a §
des différences agsez remarquables dans plusieurs 9
années entre les deux valsurs. par exempie, entre 10
¢ifférents mois, par exemple, en juillet, vous avez 11
Te tableau? 12
. oui, j'y suis, 0.K. 13
[242] pour Te mois de juillet, 41 y a un écart prix 1{
moyen avec toutes les offres de zéro point trois 15
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Contre-interrogatoire
181 - RNCREG
reTativement faible et complétement hypothétique.

Nous, on préfére 1'entente cadre telle au'on 1'a ol

(0,3) et en excluant les offres du Producteur de 18"
moins onze peint zéro (-11,3). En aolt, c'est moins 174

ur point un (-1,1) qui devient sans le Producteur 18
moins douze point trois (-12,3). En septembre, plus 19
neuf point cing (9,5 qui devient moins quatre 20
point huit (-4,8). 2%

Alors, est-ce'que i'al raison de conclure 23t
de ¢a qu'il v a une différence tras marquée Jes 23
offres du Producteur et les autres offres dans le 24
processus? I me semble que c'est assez évidant, 25

Riopel

Boudreau
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. _ o Teansit 20050 4 Transit 2006 ;am»ﬁ@
Réseaux volsing “Shemin CawR GWhR) fen
DYMOOTTO |
L CHNOPSIG-
Ontario A £171 A58 g73
nNouvveau-Brunswick ] O NB 75 2T A5
 Bew York - ERT _ L EAT CRAE &03
o UNew Yok : CRABSS s R AR G R 3737
Nouvelie-Angleterrs e P Cew
- Nowvelle-Anpleterrs Lt SR ORI A sy T13ER SO0
- Npuvedle-Angleterre i NE A2 TR ATET RARA
' TOTAL ) S 1142 - T 13384

e ! sacmmzéa wo e Hospbon B isistn X«iﬁﬁfzﬁ @eﬁ EE}% shpaeks iﬁﬁ&"ﬁé is dmmamente Sarifine 2008 dic.
Transporse FaBa- 2007, piete BOT-H, Dogurkent Lo page )
Echiargbe g sé%mfvwm i réoepton ul o §:W§§z“5@ﬂ ety §a@rw§m* & seplelndne | a7

10. Veuller fourrir-la valeur hi iﬁm ique de la cepacite GQUAPAJICAR) durant les
rinis d'ets sur les réseaux yaigins,
L'eption de revente de ses 3umfua mmm@mwﬁw@% a venle de capacité par le
Distributeur sur les réseaux vmams?

Réponsse

La valeur é’%&ﬁtmqw de: ia cap&catﬁ {iCA?fE}ﬁﬁ?} dumnﬁ: les mals
d'été sur e réseau du N?%i%i} est-disponible a i"aﬁ%&s& sulvante

ﬁﬁ@:ﬁzwﬁw;mﬁg&;.mfm;%%éﬁgmﬁmwﬁ@z& fauctons.iso

Par ailleurs, Voption de revente des swpﬁm sur les marchés
B m’%&gr@ pﬁ% iﬁ vm’z@e »ée sa;&amte mi? i%ﬁ mgeaax w@mm&ﬂ

Dans sa @iamﬁcatmr; a:;w&a:%mma,, e ﬁiﬁiﬁigmm s'assure de
féquilibre offre-demande.. Or, la g}&’wmm;ﬁ; de la demande du
Distributeur sst soumise & différents aléas, qui méme 3 frés court

- ferme, g}eﬁswﬁ% entrainer. des vmatmm importanies de la
é&m&ﬂs&e,

Poyr faire fam & tes sity pations, le Distributeur, de concert avec
Hydro-Québec Prodt ction (Producteur) a négocié uns entente-

Original - 2007-11-09 - %%;?ﬁw?;; Document 1
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cadre permettant de combler ce type de besoins. Cette entents a
été approuvée par la Régie a deux reprises.

Lors des discussions ayant mené & la signature de U'entente-
cadre, plusieurs approches ont été explorées. Bon nombre de
scénarios examinés comportaient une prime - fixe pour ia
puissance et un prix pourI"énergie. La prime de puissance variait
selon les. périodes de Pannée. Les- différentes approches
prenaient en considération le colt des ressources déployées par
‘Hydro-Québec Production selon les différentes. périodes de
Pannée pour offrir un tel service. Elles reflétaient par exempie, e
colt des cemmias thermi igues de. g@mt&; fa perte de rendement
des groupes, la flexibilité requise pour entretien, notammant en
dehors de la période dihiver et ta perte d'opportunité sur les
mam%zé& hors ﬁueh&g

?ma%@ment e ?mﬁmﬁew et lg ﬂiﬁ%ﬁﬁ}{i{‘e&r {mt conven: dune
entente-cadre dans. 53@%% e prix de {a puissance est concentrd
dans les 300 heures de plus forte consommation. Le prix des
dépassements’ Wmﬁﬁﬁi cefte: périotde est de 300 b, soit
{equivalent d'un pﬁx wu? %‘*m’%&fgm combing & une prime de
puiissance. Ce prix élevé incite le ﬁ%stﬁi;swtew & provéder &
Macquisition des  ressources. en g}uzssaﬁﬁ& nécessaires powr
gaﬁﬁfasm fes mgmm de:pointe.

Pour les autres périodes de Vannge, $0it 3 ﬁ rfes B ABD heures
mﬁzwnmaﬁ jes dmm parties: ont gonveny qm seul un . prix de
Pénergie serait facturé pour les dépassements du profll de
Pélectricite patnmamam e prix appﬁca&ﬁe pour cette peériode
a‘&ﬁi&%ﬁ un prix de. marche gil gorrespond au colit moyen annuel
des a@g&?&v’i’ﬁ%ﬁﬁﬁﬁmﬁﬂiﬁ post pﬂ%g’%mmmm ﬁﬁ Distribiuteur.

Cette entente assure Je Distributeur gque lorsque des

dépassements de. E‘e%eﬁmﬂite patrimoniale  surviennent  en

dehors de Ia gzm"mée de Z%é}%} heures, le Producteur déploiera les
- Fessour ces ndcessaires  pour satisfaire les  hesoins  du
Distributeur ﬁﬁm@i celte péﬂad»@ {8 460 heur@ﬁ% sans gue celui-ci
alt & encourir de colts de puissants additionnels. Inversement,
cette entente sous-tend que. e Distributeur ne meitta pas en
vente sur les mamhea des guantités de puissance qui pourraient
dans cermains cas éim mg@mﬁé@& par Vélectricite patrimoniale.

Original - 2007-11-09 S " HQD-3, Dacument 1
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Une utilisation différente de Pentente, notamment en dehors de la
période des 300 heures de forte consommation, contreviendrait a
Fesprit de Pentents actuelle st ménerail nécessairement & une
renégociation de celle-ci.
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