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Me Véronique Dubois

Secréta

ire

REGIE DE L’ENERGIE
800, Place Victoria, 2° étage

Bureau
Montré

255
al (Québec) H4Z 2A2

Notre référence : 003070-0319

Objet :

R-3724-2010

Heenan Blaikie

Avocats-conseils

Le trés honorable Pierre Elliott Trudeau, C.P., C.C., C.H., c.r., MSRC (1984 - 2000)
Le trés honorable Jean Chrétien, C.P., C.C, OM. cr.

U'honorable Donald J. Johnston, CP, O.C, cr.

Pierre Marc Johnson, G.0.Q., MSRC

L'honorable Michel Bastarache, C.C.

L'honorable René Dussault, MSRC

Peter M. Blaikie, c.r.

André Bureau, O.C.

Demande d’approbation du plan d’approvisionnement
et demande de modification des tarifs de Gazifére Inc.
a compter du 1° janvier 2010

Chére consoeur,

Veuillez trouver sous pli la version électronique en PDF de méme que huit exemplaires
papier de la demande de renseignements de I’ACIG a Gazifére relativement a la
Phase III du dossier mentionné en rubrique.

Veuillez agréer, chere consoeur, I’expression de nos sentiments les meilleurs.

Heenan Blaikie s.E.N.C.R.L., SRL

Guy Sa
GS/cv

pJ.
C.C.

rault

- Gazifere : a/s Me Louise Tremblay
- Intervenants ; ACEFO

a/s Me Stéphanie Lussier

FCEIL: a/s Me André Turmel
GRAME : a/s Me Geneviéve Paquet
SE-AQLPA : a/s Me Dominique Neuman
UMQ : a/s Me Steve Cadrin

- ACIG a/s Murray Newton, Lana Parris

- Jean-Benoit Trahan
- Laurence Booth

Heenan Blaikie s.e.N.C.R.L., SAL Avocats | Agents de brevels et de marques de commerce
Mortréal Toronto Vancouver Québec Calgary Sherbrooke Ottawa Trofs-Rivieres Victoria



Demande de renseignements de I'ACIG

Dossier R-3724-2010, phase 111

Demande #1

Référence : GI-13, document 1.2, page 1 de 1

Préambule : Les écarts de volumes entre le projeté et le réel

Questions :

1-

[ ¢écart de volume est relativement important sur ’ensemble du dossier,
représentant pres de 17 %. Veuillez confirmer que ces volumes
supplémentaires sont un des éléments qui ont permis d’atteindre la
bonification de rendement pour I’année 2009.

a. Veuillez quantifier I'effet sur I'excédent de revenu de ces volumes
supplémentaires pour I’année 2009.

Veuillez expliquer comment est effectuée la prévision de volume en début
d’année pour les classes tarifaires suivantes : résidentiel et commercial.

Veuillez expliquer, pour chacune des classes tarifaires précédentes, les
¢léments qui ont causé les écarts importants de 1’année 2009,

Veuillez indiquer, pour chacune de ces classes tarifaires, si des ajustements
pourraient é&tre apportés a la méthode de prévision de Gazifére afin
d’augmenter la justesse et la précision des prévisions de ventes :

a. Veuillez décrire ces ajustements, le cas échéant;

b. Veuillez expliquer pourquol aucun ajustement ne serait nécessaire eu
¢gard aux ¢carts de 2,4 % et 6.5 % pour les classes tarifaires résidentielle
et commerciale respectivement,

Veuillez confirmer que le mode prévisionnel appliqué aux clients des tarifs
industriels des services continus et interruptibles revient a inclure uniquement
les contrats signés au moment de la production de la prévision (vous référez
notamment a votre réponse dans le dossier R-3724-2010, GI-6., document 1,
pages 8 a 10). Si non, veuillez expliquer en détail le processus de prévision
pour ces classes tarifaires :

a. Veuillez expliquer I’écart de 247,8 % au service interruptible;
b. Pour ces mémes clients, veuillez indiquer a quelle période de ’année les
contrats sont signés (pour chacun des clients pour I"année 2009, veuillez



indiquer le mois de signature sans indiquer le nom ou les quantités de
maniere a préserver la confidentialité de cette information);

c. Veuillez indiquer quand la prévision de Gazifere a été effectuée en 2009
pour ces mémes clients;

d. Veuillez indiquer si, aprés la signature des contrats, un ou des clients ont
modifiés de manieére importante leur consommation pour "année 2009,
Veuillez indiquer I'ampleur de ces changements en relation avece I’écart de
247.8 % et indiquer pourquoi Gazifere n’a pu prévoir ce volume dans sa
prévision initiale.

Pour la clientele industrielle en service continu, I’écart est de 6,5 %. Veuillez
expliquer cet écart et préciser pourquoi cela s’est produit en relation avec
votre aftirmation que les prévisions sont liées a la signature des contrats.

Veuillez indiquer si Gaziféere entrevoit des moyens pour améliorer ses
prévisions pour le secteur industriel interruptible. Le cas échéant, veuillez les
préciser. Si non, veuillez expliquer pourquoi Gazifére considére que sa
méthode de prévision qui offre des niveaux d’erreurs dépassant les 200 % n'a
pas besoin d’étre amcliorée.

Veuillez déposer un tableau additionnel afin de présenter les revenus prévus et
réels par classe tarifaire (I’objectif est d’identifier I’effet des différents écarts
de prévision sur les résultats finaux de I’entreprise).
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