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AJISFAIRE LES

LBFSOINS
ENERGETIQUES
DU CANADA

Le secteur canadien du raffinage du pétrole et

- Rde la commercialisation des produits pétroliers
tient a offrir aux Canadiens les produits dont ils
ont besoin. L'industrie continue de satisfaire cette
demande malgré les défis posés par des normes
environnementales de plus en plus strictes et les
exigences du consommateur pour des produits

. et services offerts a prix concurrentiel.

_En régle générale, I'industrie a été en mesure de
livrer ses produits et services & toutes les collec-
tivités de maniére économique et efficace, méme
dans un contexte commercial trés compétitif
pour les raffineurs et pour les détaillants.

'y a 20 ans, I'industrie canadienne comptait
prés de 40 raffineries ainsi que 24 000 stations-
service. Lindustrie a reconnu qu‘elle devrait
rationaliser ses installations en cette époque de
baisse de la demande pour les produits et 3
cause de la plus grande efficacité énergétique
des véhicules. Elle a donc pris les décisions qui
s'imposaient. La plus petite taille de I'industrie lui
permet tout de méme d'offrir tous les produits

~hécessaires a des prix comparables a ceux en
vigueur il y a 40 ans.

La reformulation continue des essences les a
constamment améliorées et a permis de com-
mercialiser des carburants moins polluants.
L'efficacité accrue des raffineries et de leurs
méthodes de production a amélioré leur efficacité
ér:- - :&tique. Non seulement a-t-elle abaissé les
depenses, mais elle a aussi fait chuter la consom-
mation énergétique. D’'autres projets comme e
Programme national de recyclage des huiles
usées de I'lCPP sont la preuve que I'industrie

a su répondre aux attentes nouvelles.




Vindustrie ne cessera de s'adapter pour offrir
au consommateur.les produits pétroliers dont il
a besoin. Elle est maintenant en bonne position
pour répondre efficacement a ces besoins.
Lindustrie continuera aussi de faire preuve
d'innovation, tout en demeurant pragmatique.
Elle veut toujours étre en mesure de respecter
ses engagements en matiere d’environnement
ainsi que les préférences du consommateur.

RENSEIGNEMENTS

Llnstitut canadien des produits pétroliers (ICPP)
est une association de sociétés canadiennes
engagées dans le raffinage, dans la distribution
ou dans la commercdialisation de produits
petroliers servant au transport, & I'énergie au
foyer et aux usages industriels. ‘

Pour obtenir de plus amples renseignements
sur notre industrie et sur ses activités, veuillez
consulter notre site Web a www.icpp.ca ou
appeler le bureau de I'lCPP le plus prés :

ICPP Siége social tél. : 613 232-3709

ICPP (Atlantique) tél. : 902 465-7776
ICPP (Québec) tél. : 514 284-7754
ICPP (Ontario)  tél.: 416 492-5677

ICPP (Ouest) . tel. 1 403 266-7565

sy CANACIAN
CAHADIER PETROLEUM
CESPRODUITS  PRODULTS
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ourquoi le prix de I'essence connait-il des

fluctuations ? Qui établit le prix ? Quels sont
les composants du prix de I'essence ? Pourquoi
I'essence est-elle plus chére au Canada qu’aux
Etats-Unis ? -

Ce sont la des questions pertinentes que le con-
sommateur se pose souvent et auxquelles nous,
en tant qu'industrie, devons répondre.

POURQUOI LE PRIX DE L'ESSENCE
CONNAIT-IL DES FLUCTUATIONS ?

Le prix de I'essence est influencé par une multi-
tude de facteurs directs et indirects, notamment le
prix mondial du pétrole brut, le prix de gros sur
le marché nord-américain, le cott du raffinage
de la distribution et de la commercialisation, les
taxes et le degré de concurrence sur le marché
local. - :

[

Ce sont les marchés des produits de base
nationaux et régionaux qui établissent respective-
ment le prix du pétrole brut et le prix de gros de
I'essence. Ces prix fluctuent en fonction des
modeéles d'alimentation et de demande sur ces
deux marchés distincts. Ces fluctuations influencent
le niveau général des prix de I'essence sur tous
les marchés.

Sur le marché de la vente au détail, les deux fac-
teurs exercant la plus grande influence sur le prix
de I'essence a la pompe sont les dépenses d'ex-
ploitation de I'entreprise et la concurrence que se
livrent « les détaillants du coin ».
Par conséquent, le détaillant doit
trouver un juste équilibre entre un
prix qui rembourse toutes les
dépenses d'exploitation et les frais

- de propriété, et un prix suffisamment
oom  cemaew  DAS poUr attirer les clients et les con-

remougs . meue SEIVEr malgré la vive concurrence.

LE#PRIX DE L'ESSENCE




Quand on essaie de satisfaire ces deux exigences,
les prix peuvent augmenter pour couvrir les
dépenses, puis baisser pour empécher une
diminution de la part du marché au profit des
concurrents. C'est alors qu’on note une volatilité
des prix sur plusieurs marchés. A la fin, la con-
currence que se livrent les détaillants pour
conserver ou augmenter leur part du marché
est le facteur exercant la plus grande influence
sur le prix quotidien a la pompe. -

Les ajustements constants des prix aux condi-
tions du-marché produisent des cycles d’aug-
mentation, puis de diminution des prix sur

le marché de détail. La concurrence entre les”

« détaillants du coin » les pousse souvent 3
réduire leurs prix d’une fraction de cent a la
fois pour attirer de nouveaux automobilistes ou
pour conserver leurs clients actuels. En fait, les
études menées sur le sujet indiquent que le
consommateur passe 3 une autre margque pour
réaliser une économie de deux dixiémes de cent
fe litre.

Sur une longue période, ces diminutions succes-
sives de prix entrainent une baisse générale des
prix sur le marché pouvant atteindre plusieurs
cents le litre. Certains détaillants ne peuvent
soutenir longtemps une telle vente au rabais

qui les empéche de récupérer leurs dépenses
d’exploitation et leur frais de propriété. ils n‘ont
alors d'autre choix que d'afficher rapidement un
nouveau prix plus élevé qui correspond a leurs
besoins. Méme si le mouvement a la hausse
prend fin quand un détaillant décide de vendre
de nouveau I'essence 3 rabais et de relancer le
cycle, I'effet sur le consommateur est saisissant.
A ses yeux, les prix ont augmenté sans aucune
raison apparente. o

En-fait, la volatilité du prix de I'essence est
I'exemple le plus probant d'une véritable
concurrence des prix. Les détaillants savent
treés bien que le prix le plus bas attire les
automobilistes et fait augmenter les ventes.




Marge bénéficiaire ($/litre)

Relation entre la marge bénéficiaire et le
volume moyen du point de vente — 1998
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* Source : M.J. Epvin

QUELS SONT LES COMPOSANTS DU PRIX
DE L'ESSENCE ?

En 1998, le prix moyen de I'essence ordinaire
sans plomb vendue au Canada était de

52,5 cents le litre. Ce prix comprenait 28,6 cents
de taxes fédérales et provinciales, 12,8 cents -
pour le pétrole brut, 6,7 cents pour le raffinage
et 4,4 cents pour la commercialisation et la
marge bénéficiaire. On estimait alors que le
profit moyen était d’environ un cent le litre.

Marges et composants du prix a la pompe
de I'essence ordinaire -
Moyenne canadienne en 1998

Marge bénéficlaire
du raffineur

Marge bénéficaire
déla
commenialisation

Prix 4 la pompe moyen de 52,5¢
le litre au Canada

Source : M.J. Ervin




Prix de détait

Anatomie d'un profil de prix

Profll de prix : le prix de détail 3 la pPompe indiquant de petits rabais sur
une longue période, puis une remontée soudaine au prix normal

Prix
accepté par
le marché

Etapes de vente 3 rabais

Prix de Pessence

Durée {jours, semaines et mois)

Source : M.J. Ervin

POURQUOI LES PRIX CHANGENT-ILS
D'UNE REGION A AUTRE ?

Plusieurs facteurs expliquent les variations du
prix de I'essence au pays. Premierement, les
frais de transport et les taxes (provinciales et
municipales) ne sont pas les mémes dans
toutes les régions. Deuxiemement, le volume
de vente pourrait grandement influencer le prix.
Finalement, on doit tenir compte de Iintensité
de la concurrence présente sur un marché a un
moment précis parce que cette concurrence a
des répercussions évidentes sur les prix.

) Une rechérche réalisée en 1996 par M.J. Ervin

and Associates a examiné les variations de prix
sur 19 marchés canadiens pour le compte de
I'ICPP et d'Industrie Canada. L'étude a révélé
que les prix locaux sont trés influencés par le
volume moyen vendu par station sur le marcheé,
ce qui détermine, dans une bonne mesure, I'im-
portance de la marge dont le détaillant a besoin
pour exploiter son commerce. Ainsi, les marchés
a volumes élevés exigent habituellement des .
marges bénéficiaires moins grandes que les
marchés a faibles volumes. '

Une fois I"étude actualisée a I'aide des ren-
seignements de 1998, les données de M.J. Ervin
montrent la relation existant entre le volume et
la marge bénéficiaire sur plusieurs marchés
témoins.




POURQUOI LE PRIX DE L'ESSENCE AU
CANADA EST-IL PLUS ELEVE CU AUX

- ETATS- UNIS ?

Les taxes expliquent en bonne partie cette dif-
férence. Avant taxes, le prix d'un litre d'essence
vendu au Canada est comparable au prix d'un
volume équivalent aux Etats-Unis.

En 1998, par exemple, M.J. Ervin & Associates a

noteé que les taxes a la consommation imposées *

par les états américains et par le gouvernement
fédéral de ce pays totalisaient 16 cents cana-
diens le litre. A cette méme date, les taxes
canadiennes représentaient 28,6 cents le litre.
En d'autres mots, le prix moyen de I'essence
ordinaire vendue dans une station libre-service
aux Etats-Unis, avant taxes, était de 24,4 cents
canadiens le litre. Au Canada, le prix équivalent
était de 23,9 cents le litre.

LE PRIX NE FAIT-IL QUE MONTER ?

Les prix réagiront toujours aux conditions du
marché. Cependant, la tendance générale au
Canada révele que les prix moyens ont connu
une baisse a long terme.

Ainsi, en janvier 1999, I Indice des prix a la consom-
mation de Statistique Canada a.montré que le prix
de I'essence avait chuté de 9,3 p. 100 en 1998.

En 1997, une étude menée par Statistique
Canada a montré que le prix-d'un litre
d'essence vendu au Canada en 1996 était

le méme qu'en 1957, avant taxes et inflation
prise en compte.

De plus, une étude portant sur le prix de

V'essence et réalisée en 1996 par M.J. Ervin &
Associates a montré que le prix de I'essence,
avant taxes et calculé en dollars courants, avait
diminué de quatre cents le litre entre 1986 et
1995 ou de.dix cents le litre si-on le calcule en
dollars constants rajustés pour inflation. -

Cette baisse du prix de I'essence ‘avant taxes
vient, en grande partie, d’une plus grande effi-
cacité dans les secteurs du raffinage, des trans-
ports, de la livraison et de la vente au deta:l au
sein de {'industrie.
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POURQUOI LES PRIX AFFICHES
CHANGENT-ILS EN MEME TEMPS ?

Les consommateurs sont trés attentifs au prix de
Vessence. Par conséquent, les détaillants oeuvrant sur
un marché concurrentiel doivent réagir trés rapidement
aux gestes posés par leurs concurrents. Si un détaillant
abaisse son prix, les autres détaillants I'imitent habituel-
lement. S'ils ne le font pas, ils risquent de perdre des
ventes et voir rétrécir leur part du marché. Il en va de
méme quand un détaillant décide d'augmenter ses
prix. Pour récupérer la marge bénéficiaire perdue

a cause des rabais, les autres détaillants décident
souvent de les imiter en haussant leurs prix.

Tous les prix semblent augmenter en méme temps
parce que les concurrents réagissent trés rapidement
aux décisions de feurs voisins. Les automobilistes voient
plusieurs stations concurrentes afficher leurs prix au
moment ol ils doivent faire le plein. Il est donc normal
que les détaillants cherchent & attirer leur attention et
leurs sous en affichant le prix de I'essence bien en vue,
prés du trottoir. En voyant les nouveaux prix affichés,

le détaillant voisin y réagit souvent immédiatement.

QUELS AVANTAGES LE CONSOMMATEUR
TIRE-T-IL D'UN MARCHE CONCURRENTIEL ?

Le marché actuel permet au consommateur de choisir
la station offrant le meilleur prix et le meilleur service.
Le grand nombre de marques, I"affichage des prix, des
detaillants offrant des prix concurrentiels, le service et
~ la commodité assurent la competitivité du marché.

RENSEIGNEMENTS

Ulnstitut canadien des produits pétroliers (ICPP) ‘est une
association de sociétés canadiennes engagées dans le
raffinage, dans la distribution ou dans la commerciali-
sation de produits pétroliers servant au transport, &
I'énergie au foyer et aux usages industriels.

Pour obtenir de plus amples renseignements sur le prix de
- I'essence et sur notre industrie et ses activités, veuillez nous
appeler au numéro sans frais 1-888-680-9666, visiter
notre site Web & www.icpp.ca ou communiquer avec

le bureau de I'lCPP le plus prés de chez vous :

ICPP Siége social ' © tél: 613 232-3709
ICPP (Atlantique) 16l 1 902 465-7776
ICPP (Québec) tél. 1 514 284-7754
ICPP (Ontario) tél. : 416 492-5677

ICPP (Ouest) tél. : 403 266-7565
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LA PROTECTION DE LA QUALITE DU SOL

A T'ICPP, nous savons bien que toute négligence peut
endommager sérieusement le sol et les eaux souter-
raines. Pour limiter la possibilité de déversements acci-
dentels et éviter leur impact, I'industrie conserve son
équipement en bon état de fonctionnement et
accorde une grande importance a I'élimination de ses

~ déchets.

m En 1997, moins de 1/100 de un pour cent de tous
les hydrocarbures transportés et vendus au Canada
ont été déversés. ‘

m Les membres de I'lCPP recyclent et reraffinent
chaque année jusqu'a 323 millions de litres
d'huiles usées.

m Grace au programme d‘accréditation des chauffeurs
mis de I'avant par I'lCPP, le transport routier des
carburants est maintenant plus sécuritaire.

m Des systémes raffinés de détection des fuites
réduisent le nombre de fuites et de déversements
*"accidentels sur les sites de transbordement et aux
installations de stockage.

m@ Linstallation de réservoirs modernes et
. d"équipement anticorrosion réduit les écoulements
souterrains.

LA PROTECTION DE LA QLJALITE DE

NOTRE EAU
Depuis 1995, des organismes d'intervention en cas de
déversement ont été crées en Colombie-Britannique,

_le long des Grands Lacs et du fleuve Saint-Laurent,

et dans les provinces de I'Atlantique. Ces organismes
offrent un service d'intervention d'urgence 24 heures
sur 24, 7 jours sur 7, 365 jours par année. Méme si

les membres de I'lCPP sont responsables d'un nombre
infime de déversements en milieu rmarin, nous estimons
que le soutien constant accordé a la protection de
J'environnement marin représente le meilleur moyén
d'atténuer les répercussions des déverseme:is d'hydro-
carbures et de les prévenir. En 1997, par exernple, on a
enregistré seulement six déversements en milieu marin,
aucun ne dépassant 1000 litres.




LES MESURES VISANT A ATTENUER LES
REPERCUSSIONS DES DEVERSEMENTS
COMPRENNENT :

| la mise en oeuvre de programmes de surveillance des eaux
© souterraines sur les points de vente au détail de nos
sociétés membres ;

®m l'industrie utilise normalement des navires a double coque
plus solides ; et

un Plan canadien d'intervention d'urgence en cas de
déversement en milieu marin a été mis en oeuvre. Des
équipes sont prétes a intervenir 24 heures sur 24, 7 jours
sur 7 et 365 jours par année.

Pour obtenir de plus amples renseignements sur le dossier de
Vindustrie en matiére d’environnement, il suffit de vous rendre
-sur notre site Web a www.icpp.ca pour consulter les rapports
préparés par I''CPP sur notre performance dans les domaines
de I'environnement et de la sécurité ou de les commander
aupres de I'un des bureaux de I'lCPP-apparaissant ci-dessous.
SANTE ET SECURITE

Lindustrie accorde une grande importance a la protection de la
santé et de la sécurité du public en s'assurant, en tout temps,
que ses installations et ses produits respectent les normes et
réglements des gouvernements fédéral, provinciaux et munici-
paux s'appliquant a la fabrication, 4 la distribution et 3 la com-
merdialisation des produits pétroliers.

Lindustrie contribue aussi a des travaux de recherche portant
sur la santé afin de favoriser a mise en oeuvre de politiques
axées sur de solides données scientifiques.

RENSEIGNEMENTS

Ulnstitut canadien des produits pétroliers (ICPP) est une

. association de sociétés canadiennes engagées dans le raf-

finage, dans la distribution ou dans la commercialisation
de produits pétroliers servant aux transport, a I'énergie
au foyer et aux usages industriels.

Pour obtenir de plus amples renseignements sur notre
industrie et sur ses activités, veuillez consulter notre site Web

a wwww.icpp.ca ou appeler le bureau de I'ICPP le plus prés :

. ICPP Siége social tél. : 613 232-3709
ICPP (Atlantique) tél.: 902 465-7776
ICPP (Québec) -~ tél.: 514 284-7754
ICPP (Ontario) - 18l : 416 492-5677

ICPP {Ouest) tél. : 403 266-7565

>




13

5 %’”i%*g_

wDE L'INDUSTRIE A

L'ECONOMIE
CANADIENNE

~ .
Acause de sa géographie, de sa taille, de son
climat et des particularités de son économie,
le Canada est un grand consommateur

d’énergie.

m Notre hiver rigoureux crée une forte
demande saisonniére pour les produits
énergétiques. ‘

1es proputts B Plusieurs de nos industries de base

PETROLIERS
SATISFONT :

* 98 % des besoins
de carburants de
transport

* 20 % des besoins
domestiques et
agricoles

* 18 % des besoins
industriels

* 7 % des besoins
de chauffage et
d'éclairage des
secteurs
commerciaux et
gouvernementaux

~ I'agriculture, les mines, la fabri-
cation de I'adier, les pates et
papiers comptent beaucoup sur
les produits énergétiques pour
soutenir leurs techniques de
traitement.

Nos exportations s'appuient sur .
des réseaux de transport complexes
et sur notre capacité a fabriquer
les produits énergétiques requis
pour assurer leur fonctionnement.

m Les matieres premieres et les produits manu- -
facturés doivent franchir de longues distances.

LE CANADA UTILISE PLUSIEURS SOURCES

D' ENERGIE

Il n’est pas étonnant que le Canada, a cause de
son climat, de sa géographie et de I'importance
de son industrie primaire, soit I'un des plus
-grands consommateurs d'énergie par habitant
parmi les pays du G7.

Cependant, dans le méme groupe de pays,
c’est le Canada qui s’en remet le moins aux
produits pétroliers comme principale source
d’énergie. Les produits pétroliers satisfont




38 p. 100 de tous nos besoins énergétiques.

Le charbon et le gaz naturel comblent un autre
38 p. 100 des besoins alors que le reste de Ia
demande énergétique est satisfait par I'hydroélec-
tricité, I'énergie nudéaire et d'autres sources
d'énergie.

Dans le secteur des transports, divers produits
pétroliers raffinés fournissent 98 p. 100 de
I"énergie requise au Canada.

En fait, le Canada utilise plusieurs sources
d'énergie (hydroélectricité, gaz naturel, énergie
nucléaire, pétrole, etc.) pour satisfaire ses
besoins énergétiques, mais compte surtout sur
les produits pétroliers pour satisfaire ses besoins
dans le domaine des transports,

LUACTIVITE ECONOMIQUE S'APPUIE SUR
NOS PRODUITS

Le raffinage du pétrole, le transport et la vente
au détail contribuent de plus d'une facon a
I"économie du Canada.

Les emplois

Lindustrie des produits pétroliers emploie,
autant de facon directe qu'indirecte, plus de
230 000 Canadiens et Canadiennes dans les
secteurs du raffinage, de la distribution et de-
la commercialisation de leurs produits.

Valeur économique et taxes

En 1997, la valeur de tous les biens et services
fournis par le secteur des produits pétroliers
raffinés était estimée a 1,1 milliard de dollars,

Quand les consommateurs achétent des pro-
duits raffinés comme I'essence et Je diesel, ils

_paient des taxes a la consommation. Ces taxes

ont rapporté des revenus de plus de 10 mil-
liards de dollars aux gouvernements fédéral,
provinciaux et, dans certains cas, municipaux.

Les exportations

Malgré la taille relativement modeste des raf-
fineries canadiennes, celles-ci s'imposent sans

M
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cesse des modifications pour accroitre leur pro-
ductivité. Les raffineries sont ainsi en mesure

“d’offrir une vaste gamme de produits pétroliers

partout au pays. Leur efficacité leur permet
également de soutenir la concurrence des
grandes raffineries étrangéres sur le marché des
exportations. La valeur nette des exportations
de produits raffinés a des clients étrangers
demeure stable & environ 2 milliards de dollars
par année. ' '

'NOTRE AVANTAGE CONCURRENTIEL

Les membres de V'ICPP sont fiers-de leurs installa-

“tions de raffinage et de leurs réseaux de stations-

service. En modernisant constamment ses instal-
lations, son équipement et son parc de véhicules,
I'industrie est en mesure d’approvisionner toutes

. les régions du pays durant toute I'année.

SOUTIEN A NOS COLLECTIVITES

Notre présence, partout au pays, ne se limite
pas a la station-service installée au coin de la
rue. Les sociétés membres de I'lCPP sont con-
scientes de leurs responsabilités sociales. £n
1997, notre contribution communautaire

de 21,4 millions de dollars montre bien que ces
responsabilités nous tiennent a coeur (le mon-
tant a été établi par le Canadian Centre for
Business in the Community d’Ottawa, un
organisie associé au Conference Board du
Canada). Ces dons annuels servent a financer
un grand nombre d'activités sociales, environ-
nementales et culturelles.

DONS DE SOCIETES EN 1997
Education : 25,1 %

Services sociaux : 18,5 %

Arts et culture : 15,5 %

Activités communautaires : 13,7 %
Santé : 11,8 %

Environnement : 10,6 %

Sports : 2,8 %

Autres : 2 %




RENSEIGNEMENTS

Linstitut canadien des produits pétroliers (ICPP)
est une association de sociétés canadiennes
engageées dans le raffinage, dans la distribution
ou dans la commercialisation de produits _
pétroliers servant au transport, & I'énergie au
foyer et aux usages industriels.

Pour obtenir de plus amples renseignements

sur notre industrie et sur ses activités, veuillez
consulter notre site Web & www.icpp.ca ou

appeler le bureau de I''CPP le plus pres :

ICPP Siege social - 8l 1613 232-3709
ICPP (Atlantique) tél. :'902 465-7776
I[CPP (Québec) tél. : 514 284-7754
[CPP (Ontario) tél. 1 416 492-5677
ICPP (Ouest) tél. : 403 266-7565

MSTIYT CARADIAR
CANADIEN FETROLEUM
OES PROCUITS  PROJUCTS
PETROLIERS INSTITYTE
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tE SECTEUR PETROLLER :

*asDES EMPLOYES PRODUCTIFS
ET COMPETENTS QUI
TRAVAILLENT DANS UN
MILIEU SECURITAIRE

Les raffineurs et les reraffineurs de produits
A_pétroliers exploitent de grandes installa-
tions complexes ou on manipule des produits
chimiques et des carburants combustibles a
des températures et a des niveaux de pres-
sion trés élevés. Les membres de I'ICPP réus-
sissent, malgré tout, a toujours offrir des con-
ditions de travail qui sont parmi les plus sécu-
ritaires au monde. ’

MESURES DE SECURITE EN MILIEU DE
 TRAVALL :

@ LICPP continue de collaborer avec les
organismes gouvernementaux chargés de
la préparation des lois responsables dans
le domaine de la santé et de la sécurité au
travail. ‘

Le lancement d’'un programme appelé
« SECURI-NUIT » dans plusieurs stations-
service participantes de la région métro-
politaine de Toronto en 1994 a réussi a
prévenir les vols en conservant les soldes
de caisse au minimum. Depuis ce temps,
le programme a été étendu a la région de

- Montréal et a celle d’Ottawa-Hull et pour-

rait I'étre a d'autres villes.

@ Des améliorations ont été apportées a la
sécurité des employés et a la livraison de
nos produits par suite de I'application des
directives régissant la manipulation sécuri-
taire des produits pétroliers, de I'actualisa-
tion des politiques et normes en matiere
d’environnement et du lancement d'un
programme de certification des chauffeurs.
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NOUS FAISONS PREUVE D'UNE FORTE
PRODUCTIVITE ET D'UNE EFFICACITE
ELEVEE

Dans le secteur du raffinage du pétrole, la
productivité est quatre fois plus élevée que la
moyenne du secteur manufacturier canadien.
Quand on la mesure en fonction du produit
national brut du Canada, on constate que la
production annuelle de secteur du raffinage
canadien atteint presque 200 000 $ par tra-
vailleur affecté au raffinage. Dans I'ensemble
du secteur manufacturier, la moyenne n'est que
de 55 000 $ par employé.

* Une productivité élevée de la main-d'oeuvre,

de faibles coats unitaires, des efficacités
énergétiques continues et des procédés et
opérations ayant recours 3 la technologie de
pointe font en sorte que les raffineurs de
pétrole canadiens sont aussi concurrentiels
que les autres raffineurs sur la planéte.

NOUS EMPLOYONS DES TRAVAILLEURS
TRES SPECIALISES

Vindustrie des produits pétroliers est un impor-
tant employeur au Canada ; elle emploie pas
moins-de 1,6 p. 100 de tous les Canadiens et de
toutes les Canadiennes. Nous employons directe-
ment 130 000 personnes et fournissons indirecte-
ment de I'emploi a 100 000 autres personnes.

- La rémunération hebdomadaire moyenne

des employés de I'industrie pétroligre-est
beaucoup plus élevée que celle des autres
industries, soit plus de 1100 $ par semaine
par rapport a une moyenne de 700 $ par
semaine dans I'ensemble du secteur indus-
triel canadien et environ 500 $ par semaine
dans le secteur des services. (Statlsthue
Canada 1995)

m Les travailleurs de I'industrie pétroliére font
preuve d'une forte concentration de savoir,
presque autant que les travailleurs du secteur
de I'électronique. (Statistique Canada
1986-1991)

./%I
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RENSEIGNEMENTS

Ulnstitut canadicii ues produits pétroliers (ICPP)
est une association de sociétés canadiennes

- engagées dans le raffinage, dans la distribution

ou dans la commercialisation de produits
pétroliers servant au transport, & I'énergie au
foyer et aux usages industriels.

Pour obtenir de plus amples renseignements sur
notre industrie et sur ses activités, veuillez con-
sulter notre site Web a www.icpp.ca ou appeler
le bureau de I''CPP le plus prés :

ICPP Siege social tel. 1 613 232-3709
ICPP (Atlantique) tél. : 902 465-7776
ICPP (Québec) tél. : 514 284-7754
ICPP (Ontario) tél. : 416 492-5677
ICPP (Ouest) tél. 1 403 266-7565

INSTTHT CANADIAN
EAMAUIEN PEIRDILEGM
UES PRODUITS  PANDUCTS
PETHOLIENS  INSHTUTE




