R-4177-2021 phase 2 Le 3 novembre 2022
Demande de renseignements #3 de la FCEI a Energir

DEMANDE D’APPROBATION DU PLAN D’APPROVISIONNEMENT ET DE
MODIFICATION DES CONDITIONS DE SERVICE ET TARIF D’ENERGIR,
S.E.C., A COMPTER DU 1ER OCTOBRE 2022

DOSSIER R-4177-2021 phase 2

ALTERNATIVES A L’ENTENTE

Question 1 :

Références:
(1) B-0252,p. 3
Préambule :

« Energir soumet que cette solution permet de combler en partic le déficit
d’approvisionnement constaté a un cout avantageux pour la clientéle. Toutefois,
contrairement a ce qui a été mentionné lors de ’audience, Energir n’est plus en
mesure de garantir qu’elle pourra trouver des outils de remplacement sur le marché
advenant le rejet des modalités de 1’entente particuliére par la Régie, et si elle en
trouvait, le colit y étant associé serait probablement beaucoup plus élevé. »

Questions :

1.1 Veuillez indiquer si la solution de transport ferme depuis Iroquois mentionnée dans
la preuve correspond a ce qui est disponible sur le marché actuellement ou a ce qui
était disponible sur le marché au moment de 1’audience.

1.2 Veuillez indiquer quelles sont les options d’outils de remplacement qui s’offrent a
Energir a I’heure actuelle et en spécifier le cofit.

ANALYSE DE RENTABILITE

Question 2

Références:

(1) B-0252,p. 5
(11) B-0140, p. 60, Annexe 7
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Préambule :

(@)

« Quant au coiit fixe de I’entente convenue avec le client VGE, celui-ci est
favorable par rapport au colit des autres solutions envisagées a partir d’Iroquois. »

Questions :

2.1 Vous présentez a titre d’analyse de rentabilité la comparaison des cofits fixes d’un
outil de transport depuis Iroquois au coit fixe de I’Entente. Veuillez présenter une
analyse de rentabilité complete incluant I’ensemble des impacts sur le plan selon le
format de la référence (ii).

2.2 Veuillez indiquer I’impact sur les colts de 1'usine LSR imputés a [’activité
réglementée de I’Entente comparativement a une solution de transport ferme.

2.3 Veuillez indiquer les pertes de revenus de distribution induites par I’Entente
relativement a une solution de transport ferme.

2.4 Veuillez indiquer I’'impact de 1’Entente sur la probabilité¢ d’avoir recours a un outil
de pointe pour un volume suffisant afin de compenser le bénéfice de I’Entente par
rapport a une solution de transport ferme depuis Iroquois.

2.5  Veuillez indiquer le besoin de pointe tel qu’évalu¢ au 1° novembre 2022.

2.6 Veuillez indiquer la nature et la quantité des outils contractés ou envisagés a ce jour
pour répondre au déficit d’approvisionnement identifi¢ au 1" novembre 2022.

CLIENT VGE

Question 3

Références:

(1) B-0253, p. 4, section 1.2

Questions :

3.1 Veuillez indiquer a quel(s) tarif(s) de distribution se trouvait le client lors de I’hiver
2021-2022 et pour quelle capacité.

3.2 Veuillez indiquer si ce client a dé¢ja adhéré au tarif D5 et, le cas échéant, depuis
quand il ne s’y trouve plus.

3.3 Veuillez indiquer si le client dispose d’une source d’énergie qui peut se substituer

au gaz naturel.
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3.4  Veuillez expliquer la nature du profil de consommation du client VGE pour I’hiver
2022-2023 avant I’Entente et expliquer en quoi consistent les « volumes couverts
par ’Entente ».

-Veuillez indiquer si I’Entente est relative a la globalité de la consommation du
client ou seulement a certains usages
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